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Nunca houve uma melhor ocasiao
para ser um Parceiro da Forcepoint

A Forcepoint reconhece que é hora de simplificar. Simplificar a seguranca nao significa
eliminar ou reduzir recursos. Vocé ainda precisa de um SWG ou um CASB ou ZTNA.

Mas por que tratar o acesso a web, nuvem e aplicativos privados como silos, que precisam
de diferentes ferramentas para administrar?

Podemos simplificar unificando tecnologias em uma unica plataforma, fornecendo
um unico console de gerenciamento para administrar um conjunto de politicas

de seguranca e um agente de endpoint unificado. Isso permite que as organizacoes
passem do gerenciamento de 76 produtos pontuais em media, 0 que simplesmente
nao e administravel, para o aproveitamento de recursos de seguranca convergentes
exclusivos para seus negocios com poucos fornecedores de plataforma.

A Forcepoint deu um grande passo a frente para simplificar a seguranca para governos
e empresas em todo o mundo com o lancamento do Forcepoint ONE. O Forcepoint ONE
torna mais facil para as organizacoes implementar o Zero Trust com certeza, impedir
ransomware e outros malwares, saber que os dados estao seguros onde quer que

VOCE precise.

Programa Global Navegacao Registro

: Avaliacoes o Treinamento
de Parceiros no Portal ¢ de Negécios

Bem-vindo

Reconhecimento do Setor:

O portfolio lider do setor e de negoécios da Forcepoint foi
reconhecido mundialmente por lideranca e exceléncia, incluindo:

— SC Awards Europe 2022 Melhor Solugao DLP
— CRN Channel Chief 2022

— Gold Globee "Melhor Solugao de Segurangca em Nuvem”

— Prémio de Empresa do Ano da Frost & Sullivan 2021 APAC Data
Loss Prevention (DLP)

— Prémios TrustRadius “2021 Top Rated" para Cloud Computing
Security e Secure Web Gateway (SWG) da Forcepoint

— Classificagao AAA da CyberRatings.org para o Enterprise
Firewall da Forcepoint

— 10 empresas SASE quentes para observar em 2021, pela CRN

Ferramentas 5 e
de Marketing SCHISOS ale Conosco &—
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Programa Global de Parceiros

A Forcepoint € uma organizacao que prioriza o parceiro com suporte, treinamento e oportunidades de
crescimento para nosso ecossistema de parceiros no centro de nossos negocios. Temos décadas de
experiéncia, somos lideres globais em seguranca com dados em primeiro lugar e estamos investindo bilhdes de
dolares para construir uma plataforma SASE robusta de priorizacao de dados - o futuro da seguranca de rede.
Nossos parceiros oferecem seguranca de dados baseada em risco para nossos 14.500 clientes mutuos em
mais de 150 paises em todo o mundo. Nosso ecossistema vibrante abrange a maioria das rotas para o mercado:
distribuidores, provedores de solucoes, integradores e terceirizados de sistemas, aliancas tecnologicas,
plataformas de nuvem e provedores de servicos. Sua associacao ao Programa Global de Parceiros Ihe oferece
o envolvimento da Forcepoint com o modelo de negocios de sua escolha, com beneficios e capacitacoes
personalizados voltados a lucratividade € ao sucesso mutuo do parceiro.
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Beneficios do Programa de Parceiros —

Beneficios dos Parceiros —

Bem-vindo

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas E

de Parceiros no Portal Avaliacoes de Negécios Treinamento de Marketing Recursos Fale Conosco
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Beneficios do Programa de Parceiros

Como seu parceiro estrategico
de tecnologia, temos trés
responsabilidades fundamentais.
Primeiro, fornecemos produtos

e solucdes de ultima geracao,
gue solucionam os problemas de
seguranca que 0s N0ssos clientes
mutuos enfrentam todos os dias.
Em segundo lugar, oferecemos
treinamento que permite que vocé
venda e atenda as necessidades
de seus clientes com as nossas
solucoes de forma eficaz. Por

fim, forneceremos um programa
gue habilitara o crescimento

do seu negocio, rentabilidade

e servicos profissionais.

Programa Global

Bem-vindo .
de Parceiros

Navegacao
no Portal

Apoio e Incentivos as Vendas

%

-

-

-

-

-

Protecao de renovacao
Registro liquido de novos negdcios
Participacao em programas de incentivos

Notificacao de promoc¢oes ou
ofertas especiais

Licencas de Avaliacao (Eval)

Acesso ao Portal de Parceiros

Acesso ao Gerente de Contas de Canais
Descontos por desempenho

Planejamento de negdcios

Os beneficios para o parceiro dependem do nivel
no programa.

Avaliacoes

Registro
de Negdcios

Marketing

%

-

-

Treinamento

Uso promocional do logotipo de parceiro
Alocacao prioritaria de leads de vendas

Convite para conferéncias e eventos
de parceiros

Acesso a verbas para desenvolvimento
de marketing

Acesso a kits de solu¢cdes de marketing
e ativos de campanha

Acesso a todas as comunicacdes
do canal

Acesso a materiais de capacitacao
de vendas

Colaboracao em estudos de casos

Uso de roteiros de vendas do canal

Ferramentas
de Marketing

Recursos

Treinamento Técnico e de Vendas

— Roteiros de Vendas de Canais
Scripts para e-mails/telefonemas, tratamento
de objecoes

— \Webinars de vendas e técnicos apresentando
solucoes de produtos e roteiros de vendas

— Programas de conformidade anuais gratuitos
e sob demanda

— Treinamento técnico digital gratuito
e individualizado

— Acesso a habilitacao digital “Early Adopter”

— Caminhos de aprendizado técnico abrangentes
— Treinamento em sala de aula com desconto

— Certificacdes de produtos técnicos Forcepoint

— Acesso a chamadas internas de atualizacao
de produtos Forcepoint

Beneficios dos Parceiros —

Fale Conosco e
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Beneficios dos Parceiros

Apoio e Incentivos as Vendas TITANIUM PLATINUM AUTORIZADO

Protecao para Incumbéncia . . o Uso Promocional de Logotipo de Parceiro . . .
Descontos por Desempenho . Acesso a Kits de Solugdes de Campanha . . .
Registro de Novos Negdcios . . . Acesso ao Portal de Parceiros . . .
Participacao em Programas de Incentivos . o Comunicac¢oes para Parceiros . . .
Notificacdo de Promogdes ou Ofertas Especiais . o Acesso a Materiais de Capacitacao de Vendas o . .
Licencas de Avaliacao o o Colaboracao em Estudos de Casos o .
Appliances de Avaliagao . . Acesso a Promogdes e Incentivos . .
Acesso ao Gerente de Contas de Canais o Acesso a Verbas para Desenvolvimento de Marketing o o
Planejamento de Negocios o Convite para Conferéncias e Eventos de Parceiros o o
Acessar uma Lista de Parceiros em Forcepoint.com o o
< Beneficios do Programa de Parceiros Beneficios dos Parceiros —

Bem-vindo

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas E

de Parceiros no Portal Avaliacoes de Negécios Treinamento de Marketing Recursos Fale Conosco
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Beneficios dos Parceiros

Treinamento e Desenvolvimento TITANIUM PLATINUM

Treinamento de Vendas/Pré-Vendas On-Line Gratuito

no Forcepoint Cyber Institute ¢ ¢ y

Treinamento em Sala de Aula Virtual com Desconto o o o

10 Vagas de Treinamento em Sala de Aula Virtual

Gratuitas Anualmente ¢

10 vagas gratuitas no Exame de Certificagao Tecnica

de Produto anualmente ¢

Acesso a Chamadas Internas de Atualizacao de Produto

Forcepoint (somente individuos certificados) ¢

Convite para a Forcepoint Pre-Sales Engineering University o o

Acesso gratuito a todos os treinamentos téecnicos somente

digitais no Forcepoint Cyber Institute ¢ ¢

Acesso aos Manuais de Vendas Forcepoint o o

Acesso a Habilitacao Digital “Early Adopter” para

Novas Solucdes * ¢

_ Programa Global Navegacao - Registro _ Ferramentas

Bem-vindo Avaliagcoes Treinamento Recursos Fale Conosco

de Parceiros no Portal de Negdcios de Marketing
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Navegacao no Portal de Parceiros

Verbas de Marketing Gestao de nNegdcios
Exibir e gerenciar atividades Envie e gerencie registros de negocios
e reivindicagoes de MDF BEaHal s
o Recursos i
reinamento of iaiaE
~ | Acesse materiais deyendas, capacitacao Welcome to our Global
Exibir os treinamentos de vendas, e recursos de marketing
pré-vendas e para engenheiros Partner Portal
disponiveis para parceiros
Suporte

Acesse artigos técnicos

e documentacao, ciclo de vida

de suporte ao produto e informacoes
de compatibilidade

Forcepoint Hub

Nao tem acesso? Entre em contato
com parther@forcepoint.com

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas

Bem-vindo de Parceiros no Portal Avaliacoes de Negécios Treinamento de Marketing Recursos Fale Conosco
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Navegacao no Portal de Parceiros— Partner FAST

Recursos — Partner FAST

Navegue com os blocos faceis de usar para acessar materiais
utels, Como: - Forcepoinl I FAST 0, PartnacFAST X Start searching...

Partner FAST~ @

Curated foryou  All content

(A
— Documentos técnicos '@
&

=
3
&
=
@

MNative Language Customer . Competition & Pitch
Solution Suites L - e P
. e S Collateral Presentations Cards

Descritivos de produtos

Critical Infrastructure

Data Protection

Cartoes de batalha

Edge Protection

Kits de solucoes

2 Partner Webinars & Sales Plays and Channelized Shareable Customer
56 3 Cyber Institute Solution Kits Collateral Training

Diats Guard

Apresentacoes

DDP

Noticias de parceiros

' Featured Partner Content Partner FAST User Palfln-u_r Policies and * Channel Partner
Guides Guidelines - Hews

Gravacoes de webinarios
Capacitacao
Guias de campanha

Roteiros de vendas

N R R

Manuais de usuario

Nao tem acesso? Entre em contato com partner@forcepoint.com

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas

Bem-vindo Treinamento

Avaliacoes Recursos Fale Conosco

de Parceiros no Portal de Negdcios de Marketing
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Avaliacoes (Evals)

AVALIACOES PARTNER USE

Publico Clientes Parceiros Distribuidores e Revendedores
Intencao Paré] que 0s nossos clientes avaliem os produtos Capacitar os nossos parceiros com uso e treinamento
orcepoint e impulsionem Nnovos Negocios de produtos Forcepoint para impulsionar novos negocios
Duracao 60 dias com renovacoes de 30 dias Até um ano
Qutro Gratis Grande desconto

Para obter mais informacoes sobre Avaliacdes e Uso de Parceiros Forcepoint, entre em contato com o seu Gerente de Conta de Canais
ou partner@forcepoint.com.

Programa Global Navegacao Avaliacs Registro Trei : Ferramentas B Fale C
de Parceiros no Portal vallagoes de Negdcios FEINSEIEHEe SOl ale Lonosco e

Bem-vindo

de Marketing
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Registro de Negécios

Elegibilidade de Parceiros

Mantenha uma associagao ativa no Programa

Global de Parceiros Forcepoint em nivel Titanium,
Platinum ou Autorizado e vocé estara qualificado para
enviar o registro de negaocios diretamente no Portal
de Parceiros.

Um parceiro que:

— Aceitou os termos do Contrato do Programa de
Parceiros de Canais Forcepoint

— Cumpriu todos os requisitos de seu Nivel em
tempo habil, ndo tem atraso nos pagamentos ao
Distribuidor e/ou a Forcepoint

— Tem taxa de renovacao consistentemente
no prazo (a ser determinada pela Forcepoint
trimestral ou anualmente, mas com expectativa
de pelo menos > 70% do total)

Acesse a pagina do Portal de Parceiros para exibir
as diretrizes para Registro de Negécios.

(Exibir Familias de Produtos>

Processo de Registro de Negdcios:

PASSO 1

Acesse o Portal de
Parceiros Forcepoint:
partners.forcepoint.com

PASSO 2

Faca login com seu nome
de usuario. Seu nome de
usuario € seu endereco de
e-mail corporativo e uma
senha escolhida por vocé.

PASSO 3

Apos o login, selecione o botao Deal
Registration (Registro de Negocios)

No alto da pagina, acesse o formulario
Lead Submission (Envio de Lead)

e selecione Deal Registration (Registro
de Negocios).

PASSO 4

No formulario de envio de
lead, vocé pode registrar
para mais de uma familia
de produtos.

PASSO 5

Preencha o formulario
de envio de lead com as

iInformacgdes do usuario final.

* As Primeiras Acoes incluem, entre outras, o Parceiro organizar uma reuniao com o cliente e pessoal da Forcepoint, realizar uma avaliacao de necessidades de seguranca e/ou instalar uma avaliacdo da Forcepoint.

PASSO 6

Vocé recebera um e-mail logo
apos 0 envio com a confirmagao
de recebimento de seu lead
pela Forcepoint.

PASSO 7

No prazo de 48 horas, o lead sera
aprovado ou rejeitado.

Para qualquer pergunta, entre em
contato com o seu Gerente de Conta
de Canais ou envie um e-mail para
dealregistration@forcepoint.com

PASSO 8

O status dos leads
pode ser consultado
em Deal Management
(Gestédo de Negocios).

Registro
de Negdcios

Navegacao
no Portal

Programa Global

Avaliacoes Treinamento

_ Ferramentas
Bem-vindo Recursos Fale Conosco e

de Parceiros de Marketing
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Treinamento para Parceiros

Capacitar 0s nossos parceiros a desenvolver Acesse o Forcepoint Cyber Institute pelo Portal de Parceiros:
negocios solidos com vendas e servicos

de solucdes Forcepoint € o foco do Programa

Global de Parceiros Forcepoint. Para apoiar PASSO 1 PASSO 2 PASSO 3

este esfor¢o e ajudar os parceiros a cumprir os

requisitos anuais do programa, temos orgulho Faca login em sua Faca login com seu nome de usuario. Apos o login, selecione o0 menu

de oferecer treinamentos Pre-Vendas e de Conta do Portal de Seu nome de usuario & seu endereco suspenso Training and Compliance

Servicos Profissionais. Parceiros Forcepoint. de e-mail corporativo e uma senha (Treinamento e Conformidade)
Login escolhida porvoceé. e selecione Forcepoint Cyber Institute.
PASSO 4 PASSO 5 PASSO 6
Revise 0s descritivos Todo 0 seu treinamento pode ser acessado Para certificados de conclusao, certificacao
para saber mais sobre na secao "Work Role” (Funcao de Trabalho) técnica e progresso do curso, entre em
0s programas de Vendas no catalogo de parceiros na pagina inicial contato com learn@forcepoint.com, com
e Pre-Vendas Nivel Te 2. do Forcepoint Cyber Institute. copia para o seu CAM.

Treinamento de Representante de Vendas —
Treinamento de Engenheiro Pré-Vendas —

< Registro de Negdcios Treinamento de Servicos Profissionais —

Programa Global Navegacao Avaliacs Registro Trei : Ferramentas B Fale C
e e no Portal valiacoes de Negécios reinamento de Marketing ecursos ale Conosco e

Bem-vindo
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Treinamento de Representante de Vendas

Os Representantes de Vendas

Sao O rosto da empresa para 0s
produtos e servicos que vendem.
Nos fornecermos o treinamento
adequado para esses profissionais
de vendas, para que tenham

0 conhecimento necessario sobre
seus clientes-alvo, Nn0ssos produtos
e tendéncias do setor qgue afetam

a decisao do comprador.

< Treinamento para Parceiros

Programa Global
de Parceiros

Navegacao

Bem-vindo no Portal

A Forcepoint oferece dois niveis de treinamento para
representantes de vendas, todos gratuitos e sob demanda.

O treinamento de vendas Nivel 1 inclui nossa estratégia corporativa
e aprender como se envolver e posicionar a Forcepoint.

O Nivel 2 tem foco em nossos diferenciais de produtos e esta
estruturado em trés areas de solucoes, para que Vocé possa selecionar
as areas adequadas ao foco de sua empresa.

Representante de Vendas de Parceiro Forcepoint - Nivel 2: Protegcao
de Borda

Representante de Vendas de Parceiro Forcepoint - Nivel 2: Protecao
de Dados

Representante de Vendas de Parceiro Forcepoint - Nivel 2: Protegcao
de Usuario

Registro

. Treinamento
de Negocios

Avaliacoes

Ferramentas
de Marketing

Treinamento de Engenheiro Prée-Vendas —

Treinamento de Servicos Profissionais —

Recursos Fale Conosco e
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Treinamento de Engenheiro Pre-Vendas

ESS@S proﬁ ssionais de Vendas técn icas A Forcepoint oferece dois niveis de treinamento '
o ~ para Engenheiros Pré-Vendas, todos gratuitos
altamente qualificados teém a tarefa e sob demanda.
de Obter a vitoria tecnica da Venda. O treinamento Nivel 1 contribui para o treinamento de
Administram os relacionamentos com integragao de um engenheiro pré-vendas e auxilia os
_ _ engenheiros pre-vendas em suas funcoes diarias. Os
oS clientes, fornecem demonstracoes cursos Nivel 1 explicam como a Forcepoint & tnica no
: 7 n e mercado, e apresentam a historia do SASE (Secure Access
e Provas de conceito e, em ultima Service Edge).
Instancia, sao encarregados de projetar | , )
N ) _ O treinamento Nivel 2 oferece a opcao de um workshop de
Uuma SO|UQaO teChlca que ateﬁda com SE ao vivo ou virtual, ministrado por instrutor, para ensinar
C e : : a preparar e realizar demonstracoes de produtos. Ou vocé
preC|SaO as neceSSIdadeS dO Cl lente. pode escolher entre diversas op¢oes sob demanda. y
i
< Treinamento de Representante de Vendas Treinamento de Servicos Profissionais —

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas

de Parceiros no Portal Avaliacoes de Negécios Treinamento de Marketing Recursos Fale Conosco e

Bem-vindo
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Treinamento de Servicos Profissionais

Este € um passo importante no
Processo que permite que sua
empresa se torne um Parceiro
de Servicos Credenciado
Forcepoint (ASP).

Os Profissionais de Servicos sao os especialistas técnicos
que ajudam a garantir que o valor esperado de um produto
Forcepoint seja entregue ao cliente. Esses profissionais
geralmente gerenciam os relacionamentos técnicos com
seus clientes no inicio da jornada do cliente e executam

a implementacao e configuracao das solucoes Forcepoint
em uma configuracao operacional especifica para as
necessidades do cliente.

Para apoiar o desenvolvimento dos profissionais de servicos de um parceiro ou cumprir 0s requisitos dos varios
programas de parceiros de servigos, a Forcepoint exige a conclusao das seguintes etapas de treinamento
e certificacao:

Passo 1. Inscreva-se e conclua o curso Forcepoint Administrator para cada um dos produtos em que sua
empresa deseja fornecer servicos. Os cursos de administrador tém foco em habilitar o Profissional de Servigos
a desempenhar a funcao que administra as funcoes principais do produto no ambiente operacional de um
cliente. Para cada curso de Administrador, os participantes aprenderao os conceitos fundamentais, termos,
tecnologias e processos necessarios para configurar, administrar e implementar os produtos Forcepoint.

Passo 2. Apds a conclusao do curso Forcepoint Administrator, o aluno deve concluir e ser aprovado no exame
Certified Forcepoint Administrator para o mesmo produto. Se vocé participou de uma oferta de sala de aula
ou sala de aula virtual do curso, sua tentativa de exame esta incluida no curso. Se vocé aproveitou uma oferta
de administrador de e-learning, precisara adquirir uma tentativa de exame separadamente.

Passo 3. Inscreva-se e conclua o curso Forcepoint Systems Engineer para o mesmo produto. O curso
Forcepoint System Engineer tem foco em capacitar os profissionais de servicos a realizar implementacoes
completas de um produto Forcepoint no ambiente operacional de um cliente.

Passo 4. Apds a conclusao do curso Forcepoint Systems Engineer, o aluno deve completar e obter aprovacao
nos dois exames Certified Forcepoint System Engineer - um exame escrito e um exame pratico - para

0 mesmo produto. Se vocé participou de uma oferta de sala de aula ou sala de aula virtual do curso, suas
tentativas de exame estao incluidas no curso.

Como alternativa, para nossos parceiros experientes, a opcao de fazer apenas os exames para Certified
Administrator e Certified System Engineer esta disponivel comprando um “exame de isencao” para cada
exame de certificacao. Nesse caso, os alunos estao dispensando a necessidade de fazer o curso com

Mais informacgdes

sobre cada curso estao
disponiveis no FAST

em "Customer Support
and Services” ou No

Data Sheet \Warehouse
no Forcepoint Cyber
Institute. Como parceiro,
seu preco baixo todos 0s
dias para o treinamento
Forcepoint € sempre 50%
de desconto do preco

de tabela da Forcepoint.
As informacoes sobre

a compra do curso ou do
exame de isencao estao
disponiveis usando um
login de parceiro valido no
Forcepoint Cyber Institute.

Inscreva-se hoje mesmo

< Treinamento de Engen heiro Pre-\Vendas base em sua experiéncia. Em todos os casos, os alunos recebem uma tentativa para cada exame.

Programa Global Navegacao Avaliacs Registro
de Parceiros no Portal vallagoes de Negdcios

Bem-vindo

Trei : Ferramentas R Fale C
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Programa Global Navegacao
de Parceiros no Portal

Bem-vindo Avaliacoes

Ferramentas de Marketing

A Forcepoint fornece ferramentas e recursos de marketing para promover nossas solucoes
e aumentar a demanda dos clientes. Desde kits para solu¢cdes/campanhas até atividades
localizadas, nossos parceiros podem aproveitar diversos programas para impulsionar mais

oportunidades de vendas.

O apoio de marketing € oferecido aos parceiros do Programa Global de Parceiros de acordo
com os niveis. A Forcepoint oferece diversos recursos para ajudar com suas atividades de

vendas e marketing.

Registro
de Negdcios

Treinamento

Verbas para Desenvolvimento de Marketing —

Ferramentas
de Marketing

Comunicacoes para Parceiros —

Recursos

Fale Conosco

Kits de Campanha para Solucoes -
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Verbas para Desenvolvimento de Marketing

Como empresa impulsionada porvendas de
canais, a Forcepoint entende a importancia
de apoiar os parceiros nos esforcos para
obter maior éxito nas vendas. Foi porisso que
organizamos um programa de Verbas para
Desenvolvimento de Mercado (MDF, Market
Development Funds), que oferece recursos
para ajudarvocé a alcancar as suas metas.

Estes sao exemplos de atividades elegiveis
para verbas MDF:

— Atividades de Geracédo de Demanda
de Parceiros

Demonstracao e Prova de Conceito
Capacitacao de Parceiros

Eventos de Parceiros

R RN

Promocoes de Vendas, Incentivos
e Materiais de Apoio

Consulte o documento Diretrizes do Programa
MDF para obter mais informacgoes.

O nosso Processo de MDF é Simples

PASSO 1

Planejamento e desenvolvimento
de atividades — Um esforco conjunto
entre um parceiro qualificado, seu
representante da Forcepoint e um
gerente de marketing da Forcepoint.

PASSO 2

Envio de atividade pelo
Representante Forcepoint —
Solicitacao de Verba de
Parceiro enviada.

PASSO 3

Revisao de atividade e notificagao de
aprovacao pela Forcepoint — A Forcepoint
avaliara a atividade com base no alinhamento
da estrategia, proposi¢cao de valor e proposta
de retorno do investimento.

PASSO 4

Revisao de Solicitagao de Verba
de Parceiro e acordo por Parceiro
Qualificado — O parceiro aceita as
Diretrizes da politica do programa
MDF da Forcepoint.

PASSO 5

Conclusao da Atividade do
Parceiro Qualificado — Depois que
uma Atividade submetida € aprovada
e uma ordem de compra for emitida,
o Parceiro Qualificado pode avancar
com a Atividade.

PASSO 6

Envio de reivindicagcoes e pagamento -
O Parceiro Qualificado tem 45 dias corridos
a partir da data de termino da Atividade
para completar o Claim e fazer o upload da
Fatura de Reembolso e Comprovante de
Desempenho no Portal.

Comunicacoes para Parceiros —
Kits de Campanha para Solucoes -

Programa Global
de Parceiros

Navegacao
no Portal

Ferramentas
de Marketing

Registro

Bem-vindo de Negdcios
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Comunicagoes para Parceiros

O que nés comunicamos

%

Noticias e destaques
da Forcepoint

Atualizacdes sobre treinamentos
Promocoes e incentivos de vendas
Atualizacdes sobre produtos
Atualizacoes de programas
Convites para webcast de canais
Materiais de vendas e qualificacao
Ativos de campanha

Publicacdes em redes sociais
Noticias do setor

Eventos

Inscricao

Os parceiros Titanium e Platinum
sao inscritos automaticamente nas
comunicagOes para N0SSOS parceiros
assim que se tornam parceiros.

Inscreva-se ou reative a inscrigao

Cligue no link abaixo para ativar e receber
as comunicacoes da Forcepoint acima:

Quero ficar informado e atualizado com

comunicacoes da Forcepoint

Ou entre em contato com

partnermarketing@forcepoint.com
para comecar a receber comunicacoes
da Forcepoint.

< Verbas para Desenvolvimento de Marketing

Bem-vindo
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Kits de Campanha para Solugoes

Nos preparamos diferentes Kits — Modelos promocionais com
de Campanha para Solucoes as duas marcas
para uso pelos parceiros. Eles

contém materiais de geracdo de = Kits por campanha de marketing I -
demanda personalizaveis para . . O ‘ e OI n
lancar campanhas criadas pela = AUNES O PERGED €D elanmeinel I

Forcepoint, bem como ferramentas > Guia de vendas
de capacitacao de vendas para

equipar melhor nossos parceiros — Cartdes de batalha Security Simpliﬁed

para uma conversa com clientes
atuais ou potenciais. — Roteiros para telefonemas

— Depoimentos
Usando este kit, vocé reduzira

o tempo de preparacao e busca de — \is&do geral de campanhas
materiais, e encontrara todos os
recursos necessarios para lancar
uma campanha Forcepoint em
um so lugar.

— Materiais de vendas

Todos os kits estao disponiveis em
nosso Portal de Parceiros, clicando
na guia Recursos.

L Atemrym L e e ne—

> ...0‘."‘.,"

Tt ’
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Links para Recursos

Marketing Treinamento Operacoes de Canais
— Diretrizes do Programa MDF — Treinamento Técnico Pds-Vendas — Familia de Produtos para Registro
para Parceiros de Negdcios

— Guia de Usuario do MDF

_ _ — Descritivo de Curriculo para — Requisitos e Beneficios do Programa
— Logotipos da Forcepoint Representante de Vendas Global de Parceiros Forcepoint
. . de Parceiro Forcepoint _ _
— Colecao de Branding - Diretrizes para Registro de Negdcio
da Forcepoint - Descritivo de Curriculo para
Parceiro Forcepoint Global de Parceiros Aprimorado

da Forcepoint

Para obter a documentacao de canais mais recente, acesse o Portal de Parceiros Forcepoint

Bem-vindo
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Fale Conosco

Conecte-se com a Forcepoint Contato com Distribuicao

— Para informacdes sobre o Programa . X STIH
de Parceiros e acesso ao Portal e i Al i e elr

partner@forcepoint.com

— Para Marketing e MDF
partnermarketing@forcepoint.com

— Para treinamentos de parceiros
learn@forcepoint.com

Programa Global Navegacao Registro Ferramentas

de Parceiros no Portal Avaliagoes de Negécios Treinamento de Marketing Recursos Fale Conosco

Bem-vindo
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